
 

Vente à la ferme

Paniers

Magasin spécialisés

Rungis

Vente solidaire "Uniterre"

CA 
99.676€

Abris froids = 3000 m²  
Abri chauffé = 540 m²  
Bâtiments = 800 m² 

Reprise familiale en 2008 
En bio depuis 2007 

5 circuits de distribution 
CA = 99,676€ 

Légumes = 6 ha 
(Courgettes, tomates, melon) 

Engrais vert = 3,67 ha 
Prairie = 1,33 ha 

Situation très isolée 
Sol argilo-calcaire caillouteux, 

limoneux et alluvion 
10 ha irrigué 

 

EARL 4 saisons 
3,5 UTH 

11 ha 
22 espèces 

  
 
 

      Causses, Vallée du Célé  

 
 
 

CONTEXTE 

Anita et Jean ont créé l’EARL en 1992  
puis Anita a été reconnu exploitante 
au départ à la retraite de Jean en 2007. 
Agnieszka a pris sa place dans la société  
après 9 ans d’expériences en maraîchage. Leur  
métier c’est avant tout « une passion ou l’on est 
maître de ses journées et de ses actions au contact 
de la nature ». Ce qu’elles aiment, la recherche de  
solutions  aux problèmes agronomiques et la maîtrise de l’ensemble du processus, de la production à la 
commercialisation. Un regret : le manque de reconnaissance du métier. 
 

5 CIRCUITS DE DISTRIBUTION ET UNE DEMANDE SUPÉRIEURE À L’OFFRE 
Répartition du chiffre d’affaire (CA) par circuit de distribution et par saison 

 
. 420 à 450 km / semaine en pleine saison 
. Rungis : prix moins intéressant mais avance sur trésorerie et simplification 
. Les magasins spécialisés : demande irrégulière et suivi des commandes nécessaires 
 

UN NIVEAU DE MÉCANISATION ÉLEVÉ 
. 9000m

3
/an d’eau consommée 

par an 
. Pompage à la rivière 
. 3 tracteurs 
. Recours à la Cuma 

. Charrue, vibroculteur, rotavator 

. Semoir, planteuse, motteuse 

. Butteuse, pousse-pouss 

. Pulvérisateur, épandeur, atomiseur 

. Lame souleveuse, 2 arracheuses  

. Pailleuse et remorques 

. Camion et fourgonnette 

. Chambres froides, cave, local tempéré 

. Station de lavage 

  

 Les indispensables : l’enfouisseuse à pierre et le désherbage vapeur 

RÉFÉRENTIEL TECHNICO ÉCONOMIQUE ET SOCIAL LOTOIS 
MARAICHAGE BIOLOGIQUE DIVERSIFIE 

 DONNÉES 2016 

EARL LES 4 SAISONS, BRENGUES 



 

     RÉPARTITION DU TEMPS DE TRAVAIL HEBDOMADAIRE  

. Charge de travail           Acceptable           Surchargé             Épuisé            3semaines de repos consécutif/an 

. Si possible travail en équipe et tous sur le même atelier  
 

ÉCONOMIE 

. Pas de personne à charge 

. Pas de revenu extérieur 

 
 

 
 

. Alors que l’exploitation était déjà fragilisée, le 6 août 2013, la grêle emporte 40 000€ de chiffre d’affaire. 
Aujourd’hui l’entreprise remonte peu à peu grâce à des aménagements de dette. 
 

PAROLES DES MARAÎCHÈRES 
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. 3.5 UTH 2 UTH associées 

1 UTH bénévole 

0.5 UTH en TESA 

Chiffre d’affaire : 99 676 € 
Indemnités, subventions et aides : 4 788 €/an 

Charges d’exploitations : 95 494 € 
Annuité : 19 380 € 

  Revenu réel par associé : 10 000 €/an 
EBE/UTH : 5 341 €/UTH 

Un métier satisfaisant 
très complet avec de 

la technique, de la 
commercialisation et 

de la gestion, … 

Ne jamais remettre au 
lendemain ce que l’on 

peut faire le jour même. 
 Car demain …on a 

autre chose à faire ! 

Avoir une gestion 
comptable régulière et être 

en mesure de la 
comprendre 

Être souple dans son 
organisation et sa 

technicité pour faire face 
aux aléas climatiques de 

plus en plus fréquent 

Travailler seul demande 
une bonne maîtrise de 

soi et une bonne 
planification 

Travailler à plusieurs offre un soutien 
et un confort mais demande une 

bonne entente car en cas de coup de 
bourre et d’épuisement il faut être 

capable de se canaliser 

Il faut être carré 
et tout noter 

Investissement 
149 743 € 


